S EOd Ite Praxisbeispiel
Die RENdite fur Ihr Business

Ausbildungs- und Seminaranbieter

Ein Fahrschulbetrieb bietet neben der klassischen Fahrausbildung auch Lehr-
gange zur Fortbildung im Bereich Berufskraftfahrer an, die von der entspre-
chenden Zielgruppe alle fiinf Jahre zur Verlangerung der Fahrerlaubnis im
gewerblichen Bereich besucht werden missen. Im Regelfall teilt sich diese
Fortbildung auf finf Ganztagsterminen auf.

Aus betriebswirtschaftlicher Sicht Giberwiegen bei derartigen Veranstaltungen
die Fixkosten fiir Seminarraume, Trainer und Ausstattung. Variable Kosten fal-
len zumeist im Bereich Schulungsmaterial und Verpflegung an, bei denen ab
einem gewissen Grad von Mengenrabatten zusatzlich profitiert werden kann.

/\7| 172,29%
Umsatzwachstum
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Rendite Vor der SEOdite: Nach der SEOdite:

Durchschnittliche Auslastung: Durchschnittliche Auslastung:
8,3 Teilnehmer* =» 22,6 Teilnehmer*
Umsatz pro Teilnehmer: Umsatz pro Teilnehmer:

I 85 EUR 85 EUR

\/ Neukunden Anzahl Schulungen Jahr: Anzahl Schulungen Jahr:

—J 24* 24*

'\—/ Umsatzwachstum Gesamtumsatz: Gesamtumsatz:

_| 16.932 EUR* =2 46.104 EUR*

T/ besser Auslastung

_| Umsatzsteigerung: + 172,29%
SEOQOdite Invest: Investment - Rendite:
SEO-Optimierung inkl. Website- Investment: 3.800 EUR
anpassung Uber drei Monate: Erfolg: 29.172 EUR Mehrumsatz
ca. 3.800 EUR Rendite: + 667,68%

*im jeweiligen Jahresschnitt vor und nach unserem Einsatz
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